El Pulso de
tus Ventas

Dominando los
Seguimientos y
Actividades en el
ecosistema comercial
de Grupo PC.




Lo que no se registra en Odoo, no existe en tu evaluacion.

Actividades Registradas
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13

Tu esfuerzo diario (llamadas, reuniones, notas) alimenta directamente el
Informe de Actividades Excel. Importante, registrar actividades pero no

marcarlas como Hecho no se cuentan para el reporte donde se evalua tu desempeno.
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Vanias ciwe Cantades (Propias)

§56650,00| §12390,00] SE115.280.71 $267.825,90,
$56.100,00| $12390,00| $360.181,00| $163.669.00
$000,00|  $500,00| $6.835.74533|  $16.995,00
so.ool $0,00| $0.00] $15.369.90,
$0.00| 5000, $3.13881] $0.00,
§550,00|  $0,00| $91621557| $66.792,00)




Tu Semaforo de Productividad Diario

/" \\\ Atrasado

iPeligro! Requiere Tu enfoque principal
ejecucion inmediata. del dia.

A Futuro Sin Actividad

Todo bajo control y
planificado.

El punto ciego.

El color de tus iconos dicta tu jerarquia de prioridades. Cero iconos grises es la regla de oro.



T o0 e Ty Control de Actividades te permitira
.] Orden de venta e & atender lo mas urgente sobre lo menos
¥ 1Atrasada 4 Hoy 4 Futuras

v Oportunidades/Leads ® Impo rtante.

2 Atrasados 3 Hoy 5 Futuros
P9l Contactos ©
- |
=== 1 Atrasado 2 Hoy 3 Futuros
v
Ver todas |as actividades |
Mis actividades & Q Mis actividades X Vencidas o0 Hoy X Buscar v 1-8/8 £ > = |
Resumen Tipo de actividad Asignada a Vinculado a Fecha limite
Qdoo: Certified Certificaciones B Mitchell Admin Tina Williamson 31 dic 2025 % Reagendar Listo Cancelar
Eat cookies Actividades pendientes @ Mitchell Admin Anteayer £ Reagendar Listo Cancelar
Send Email to Alfred Correo electrénico @ Mitchell Admin Anteayer £ Reagendar Listo Cancelar
Answer questions Correo electrénico 5 Mitchell Admin S00003 Ayer £ Reagendar Listo Cancelar
Scrum Master: Certified Certificaciones B Mitchell Admin Mitchell Admin Ayer 4 Reagendar Listo Cancelar
Email invoice to customer Correo electronico @ Mitchell Admin 5 VP Chairs Ayer % Reagendar Listo Cancelar
Follow up on missed call Llamada E Mitchell Admin Draft Invoice Ayer £ Reagendar Listo Cancelar
Follow up on missed call Llamada Mitchell Admin Draft Invoice Ayer £ Reagendar Listo Cancelar

i)



El Seguimiento te acompana
en todo el ecosistema.

Contactos Leads Oportunidades Cotizaciones
Identificacion base. Potencial crudo. Interés calificado. Cotizaciones y
Ordenes.

No importa en qué etapa esté tu cliente; el sistema de
registro de actividades es tu constante.



Vista de Actividades desde
Cotizaciones / Ordenes de
Venta

Vista de Actividades desde
Leads / Oportunidades

Orden de venta &

S00003
Ready Mat

500007
Gemini Furniture

S00004
Gemini Furniture

500019

YourCompany, Joel Willis  Cotizacion enviada

+ Programar actividad

W CRM  Ventas Reportes

Mis actividades &

Orden de venta

$377.50

$1,706.00

$2,240.00

$1,740.00

Configuracion

5 VP Chairs $5,600.00
'B Azure Interior
'@ Modern Open Space $4,500.00
B DeltaPC: 10 Computer Desks $ 35,000.00
l v
Ready Mat  Calificado
. Info about services $25,000.00
'@ Acme Corporation Calificado
Access to Online Catalog $2,000.00
sl Lumber Inc Ganado
Need 20 Desks $ 60,000.00
Global Solutions: Furnitures  $ 3,800.00
'& Ready Mat Calificado
Office Design Project $24,000.00
. =
Acme Corporation Nuevo
PR Quote for 12 Tables $40,000.00
& Nuevo

+ Programar actividad

Actividades pendientes

Check delivery requirements

29/05/2026

Upsell
29/05/2026

Get quote confirmation

29/05/2026

Actividades pendientes

Q Mis actividades X Buscar

Correo electronico Llamada

A T '

Answer questions

24/05/2026

Q Mis actividades X Buscar -

Correo electrénico Llamada

I - + I /S

Email invoice to customer

24/05/2026
Conf call with technical service
26/05/2026

Call to get training needs
27/05/2026 &
Call to get system requirements
27/05/2026 &
Send welcome email to customer
27/05/2026 &
Confirm order by email
28/05/2026 &
&

Convert to quote

28/05/2026

Send Catalog by Email
29/05/2026 &

Meeting to go over pricing information.

29/05/2026

Reunién

Reunion

4/ ¢ > ¢

Documento

A ﬂ @ X' My Company (San Francisco) a

19/9 & > -n—-asa

Documento

i)

t+




Anatomia del Centro de Comando:
El Chatter

Enviar mensaje Registrar una nota WhatsApp Actividades

Comunicacion
externa directa con el
cliente (Email).

El planificador de
actividades y reuniones.

Bitacora interna. Mensajeria
Solo visible para el instantanea
equipo Grupo PC. sincronizada.

Toda la comunicacién, historia y futuro de tu prospecto vive
en la seccion de el Chatter



Sincronizacion Tactica: Agendando
Llamadas y Reuniones

Planificar Actividad
Mon Tue Wed Thu Fri Sat Sun

Asignado a g' Varisis Ashez

$% 10 AM
Fecha de vencimiento & 12/05/2023 12 AN
Resumen Rescrite un clienter para necuatort.
12 PM
7~ 1PM
Programar '———'|I >

Al Programar una Reunion, o Llamada, el sistema abre el calendario
visual para que puedas indicar la fecha y no te pierdas de nada




Nivel 1: Manteniendo vivos los
Contactos, Leads, Oportunidades y Cotizaciones

Esta vista te permite auditar de un vistazo rapido quién requiere
una llamada exploratoria hoy y quién esta abandonado.



Las 4 Reglas de Oro del Seguimiento

1. Cero Iconos Grises
Todo contacto, lead, oportunidad o
cotizacion activos exigen una
proxima accion.

;

2. Documenta en el Momento

No dejes la actualizacion del
Chatter para el viernes.

::@

3. Deja que el Sistema te Recuerde
Usa fechas de vencimiento reales.

(

4. Mantén tu tablero de actividades sin atrasos
Aprovecha el poder del organizador
de Actividades de Odoo te ayudara a

no dejar nada sin atender y a cerrar mas ventas.



Tu Checklist Diario para el Exito

« Abrir Odoo CRM como primera accion del dia.

Revisar y ejecutar Actividades en Rojo
(Atrasadas) y Amarillo (Hoy).

Agendar siempre la siguiente llamada al
finalizar una actividad (llamada, reunién u
otra si lo amerita).

J Revisar las Cotizaciones.

Verificar recordatorios automaticos en las
Cotizaciones enviadas.

Convierte el seguimiento de tus actividades en mas ventas.



