


























Mensajes de apoyo



Información encabezado, Cliente (Contacto), 
Lista de Precios y Vencimiento



Detalle de Productos y Servicios



Productos y Servicios Opcionales

Seleccione productos 
opcionales para que el cliente 
pueda agregarlos en la vista 
desde el portal como 
servicios adicionales o 
sugerencias para 
complementar su cotización



Otra Información

Los términos de pago, Tiempo 
de entrega, LAB y Garantía 
seleccionados, se llenan 
automáticamente en el pie de 
página del Creador de 
Cotizaciones



Inteligencia comercial



Avance comercial

Las etapas aparecerá más 
información a ,medida que 
cumple los 4 Hitos del Avance 
Comercial



Identificar a la persona que toma la decisión.



Asistente para identificar a la persona que toma la decisión.

● Contacto Existente - Un contacto de la Empresa ya 
capturado previamente

● Nuevo contacto - Agregaremos a la Empresa un Contacto 
nuevo

● Empresa Existente - Una empresa tercera que debe tomar 
la Decisión

● Nueva Empresa - Una empresa tercera que debe tomar la 
Decisión que no está en el Catálogo de Empresas



Identificar a la competencia.



¿Como complemento la información del Cliente?
Desde la Cotización



Como complemento la información del Contacto del Cliente
Si en la Cotización seleccioné un Contacto  



Como complemento la información del Cliente desde el Contacto



Como complemento la información del Cliente



Creador de cotizaciones

El sistema automáticamente selecciona el 
encabezado y el Pie de página de acuerdo 
al equipo de Venta, puede seleccionar 
opcionalmente los documentos técnicos 
de los productos listados en el detalle



Avance Comercial 
Llamada de cierre o Reunión de cierre



Avance Comercial 
Llamada de cierre o Reunión de cierre



Avance Comercial 
Programar una Llamada de cierre o Reunión de cierre



Avance Comercial 
Registrar Estrategia de Cierre de la Llamada de cierre o Reunión de cierre



Avance Comercial 
Confirmar que el cliente recibió la cotización

Cuando el Cliente da Click en el 
botón de Ver cotización en su 
correo electrónico y abre su 
cotización en el Portal



Avance Comercial 
Confirmar que el cliente recibió la cotizació (Whatsapp)

Cuando el Cliente da Click en la 
liga de su mensaje de Whatsapp 
y abre su cotización en el Portal



Avance Comercial 
Confirma que el cliente recibió la cotización manualmente

La confirmación manual 
requiere autorización de su 
gerente de ventas



Convertir Cotización a Pedido de Venta (Confirmar)



Cancelar Cotización




