El Pulso de
tus Ventas

Dominando 10S
Seguimientosy
Actividades en el
ecosistema comercial
de Grupo PC.




Lo que no se registra en Odoo, no existe en tu evaluacion.

Acciones Diarias NOTA IMPORTANTE

No basta con registrar Actividades,
hay que marcarlas como hecho
para que se integren en tu reporte

amia
Eszstado KPPl Impacto Esilr':n::ada
L 3 Damr2021 |Actividad 1

4 | DAMG2021 |Actividad 2 Cliente mativo 3 S 200,00

5 112021 |Actividad 3 Clianta rmativo 1 $ 100.00

Alimentan

automaticamente

\, Comisiones
Aprobadas

if 3
ar

Tu esfuerzo diario (llamadas, reuniones, notas) alimenta directamente el
Informe de Actividades Excel. Este reporte es el Unico motor que la direccidon
utiliza para medir tus KPIs y evaluar tu desempeno.
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Tu Semaforo de Productividad Diario

ﬁ' N Atrasado

iPeligro! Requiere Tu enfoque principal
ejecucion inmediata. del dia.

A Futuro Sin Actividad

Todo bajo control y
planificado.

El punto ciego.
jAgéndalo de inmediato!

El color de tus iconos dicta tu jerarquia de prioridades. Cero iconos grises es la regla de oro.

&1 NotebookLM



El Seguimiento te acompana
en todo el ecosistema.

Contactos Leads Oportunidades Proyectos
Identificacion base. Potencial crudo. Interés calificado. Cotizaciones y
Ordenes.

No importa en qué etapa esté tu cliente; el sistema de
registro de actividades es tu constante.

& NotebooklM



Anatomia del Centro de Comando:
El Chatter

Enviar mensaje  Registrarunanota  WhatsApp  Actividades

Comunicacion
externa directa con el
cliente (Email).

El planificador de
tareas y reuniones.

Bitacora interna. Mensajeria
Solo visible para el instantanea
equipo Grupo PC. sincronizada.

Toda la comunicacion, historia y futuro de tu prospecto vive
en la seccion inferior de la pantalla.
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Sincronizacion Tactica: Agendando
Llamadas y Reuniones

Mon Tue Wed Thu Fri Sat Sun

Planificar Actividad

Asignado a S’. Varisis Ashez - 10 AM
Fecha de vencimiento & 12/05/2023 A P
Resumen Rescrite un clienter para necuatont.

12 PFM

Al hacer clic en 'Reunion’, el sistema sincroniza automaticamente

con tu calendario
necesidad de salir de la plataforma. Asigna, describe y agenda.
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Evidencia Estratégica: Carga de
Documentos

Identificacion
S|

Enviar un mensaje...

nota  WhatsApp  Actividades

Enviar

El Informe de Excel también mide la recoleccion de
expedientes. Sube archivos vitales directamente en el
flujo de trabajo del Contacto, Lead u Oportunidad.
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Nivel 1: Manteniendo vivos los
Contactos y Leads

En las fases tempranas, tu objetivo es calentar el prospecto.
Esta vista te permite auditar de un vistazo rapido quién requiere
una llamada exploratoria hoy y quién esta abandonado.
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Nivel 2: Empujando Oportunidades al Cierre

Oportunidad del vendedor % Importancia por importe

60 Normal
w W

Metrroispartirnente  Inteligencia comercial ~ Para dbatsios  Puiera

Conozco al que toma las decisiones Contacto para la toma de decisiones

Conozco a la competencia

Nombre del competidor Razén Comentario

APC POR PRECIO

Cuando el juego se pone serio, el seguimiento exige mas datos. Documentar quién toma la
decision y contra quién compites alimenta tu porcentaje de probabilidad de cierre.

& NotebookLlM



Nivel 3: Proyectos, Cotizaciones y Ordenes

C09001775

Oportunidad del vendedor % 60
i

=
P

||Encabezadu

Cotizacion Orden de venta

|
Producto > PA CMS Bifasico [10KVA, 110V) T

Pie de pagina

La cotizacion es tu proyecto. Aqui, registrar actividades significa dar seguimiento al
envio del PDF estructurado y negociar las condiciones de entrega (LAB, tiempos).
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La Magia Oculta: Seguimientos Automaticos de Grupo PC

66

83 Catizaofn Flaits Preyecs

Ervwisr por cames slechanio LA EBCEHORGAS MiEES prEnis

C11002445

Secuencia
Automatica

)

No estas solo. Odoo ejecuta Customer Follow-ups automaticos post-cotizacion basados en
nivel de importancia y dias habiles. El sistema nutre al cliente mientras tu te enfocas en cerrar.
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Matriz de Roles: Tu Instinto vs. El Sistema

r—

@ Tus Responsabilidades

3
E@I% El Respaldo del Sistema
-

Agendar llamadas manuales
Cargar documentos técnicos
Registrar minutas de reuniones

Mover etapas del embudo

Cadencias de correo automatico
Calculo de dias hébiles
Alertas de inactividad

Escalacion a supervision de
leads abandonados

El ecosistema combina tu inteligencia comercial
con precision automatizada.
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El Cierre del Ciclo: Tus Datos = Tu Impacto

Data Refinery

@{}

‘ Leads

‘Oportunidades

) Roreche

=—m g

Cada clic en ‘Planificar Actividad' y cada ‘Nota Registrada” se consolida

automaticamente. Cumplir con la metodologia en Odoo es la unica manera de
garantizar que la direccion vea tu verdadero impacto comercial. st



Las 4 Reglas de Oro del Seguimiento

1. Cero iconos Crises

Todo contacto activo exige una
préxima accion.

!
-

<C)

3. Deja que el Sistema te Recuerde
Usa fechas de vencimiento reales.

,

2. Documenta en el Momento

No dejes la actualizacion del
Chatter para el viernes.

v

4. Mantén tu Calendario Sincronizado

Tu agenda de Odoo y tu correo
deben ser uno mismo.
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Tu Checklist Diario para el Exito

J Abrir Odoo CRM como primera accion del dia.

Revisar y ejecutar Actividades en Rojo
(Atrasadas) y Amarillo (Hoy).

Agendar siempre la siguiente llamada al
finalizar una reunion.

Auditar que las Oportunidades tengan su
"Inteligencia Comercial" llena.

Verificar proyecciones automaticas en las
Cotizaciones enviadas.

Convierte tus datos en ventas.
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